El Directorio Empresarial ::Empresas del Peru::

Decision de Exportar

I. Decisién de ExportarLa exportacion es el régimen aduanero que permite la salida legal de las mercancias del territorio
aduanero para su uso o consumo en el mercado exterior.La institucion encargada de autorizar la salida de las mercancias
del pais es la Superintendencia Nacional de Aduanas, la que sélo podra cumplirse por los puertos maritimos, fluviales y
lacustres, aeropuertos y fronteras aduaneras habilitadas. La exportacion de bienes en nuestro pais no se encuentra afecta
a tributo alguno

Una vez que se decide ingresar al proceso de exportar, se debe cumplir con los siguientes requisitos.

- Contar de preferencia con una empresa debidamente constituida y habilitada para exportar para lo cual se debe
inscribir en el Registro Unificado. De otro lado, debe contar con el Registro Unico de Contribuyentes - RUC, que es
normado a través del Decreto Ley No. 25732 de fecha 24.09.92, que se crea ante la necesidad de reemplazar las
deficiencias del sistema de identificacion a través de la Libreta Tributaria.

El RUC es un registro computarizado, Unico y centralizado de los contribuyentes y/o responsables de los tributos que
administra la Superintendencia Nacional de Administracion Tributaria - SUNAT. Los exportadores que obtengan el
respectivo numero de RUC, podran obtener la autorizacion para la emision de facturas para la exportacion de sus
productos.

- El producto: la empresa debe contar con productos de calidad debidamente garantizados. Asimismo, tener la
capacidad de produccién de modo que garantice el cumplimento del volumen suficiente y la continuidad en los plazos y
condiciones pactadas con el comprador.

- La determinacion de la oferta exportable, debe ser complementada con la descripcion del producto en cuanto a sus
bondades, usos y tipos de presentacion, tipo de envase y embalaje, marcas, cddigo de barras internacional, denominacion
de origen.

- Se requiere conocer la partida arancelaria del producto que se va ha exportar.

- Es conveniente contar con precios referenciales, de modo que permita al exportador fijar precios competitivos,
considerando que en el mercado internacional existen muchas empresas que compiten con productos similares.

- Mercados: para exportar es necesario realizar una investigacion de mercados, para lo cual se recurre a las instituciones
promotoras de las exportaciones, gremios, camaras de comercio, y otros medios de contacto indirecto que permitan
conocer a los compradores en los mercados de destino. Una vez ubicado a los posibles compradores se debe seguir los
pasos que a continuacién se detallan.
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